
AUGMENTEZ LA PERFORMANCE
DE VOS ESPACES DE VENTES



Certaines boutiques marchent bien, d’autres non.
De la faute des clients ?
La distribution en grande, moyenne ou petite surface
repose sur des règles identiques :

 l’attractivité
 la clarté
 l’offre

Certains pensent que ça
s’improvise et d’autres
s’appuient sur le savoir-
faire des professionnels
de la distribution et de
l’incitation sur lieu de
vente

Jeff’top, c’est 25 ans
dans la distribution
dont 12 dans le loisir.
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Analyse des ventes

Réassort

À partir d’une analyse de vos ventes,
de votre emplacement, de vos
spécificités... Jeff’top détermine l’offre
le plus pertinente pour augmenter
la rentabilité de votre surface.

• Analyse chalandise
(stock - demande)

• 20 / 80
• Référencement

• Procédures
de réassort
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De l’Analyse des Ventes à l’Évolution des Surfaces de
vente, en passant par l’Agencement, la PLV...

Jeff’top vous apporte toute la panoplie des services
et équipements qui rend performante votre surface
de vente.
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La circulation, la mise en valeur et les
offres spéciales ne doivent pas
interférer les unes sur les autres.
Jeff’top conçoit et réalise la meilleure
solution pour votre surface.

PLV  Signalétique
Présentoirs
Packaging

• Parcours (repérage)
• Locomotive
• Promotion
• Étiquetage

• Balisage
• Support à la vente

Signalétique horizontale
et verticale

Drapeau • Kakémono
Carte de France

Support Catalogues • Totem
Stop Rayon

Affiche • Fiche technique
Tapis d’accueil
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Vous souhaitez garder votre autonomie et ne pas
dépendre de prestataires externes, Jeff’top forme
vos personnels à ses propres techniques largement
éprouvées.

Réagencement

Agencement

Stand, Salon
L’agencement d’une surface, c’est le
vendeur supplémentaire. Clarté,
Repérage, Organisation, Circulation...
Jeff’top vous livre votre surface prête
à donner le maximum.

• Parcours (physique)
• Champs de vision
(avec et sans recul)
• Tête de gondole
• Rayon / Facing

Gondole et Rayonnage
Supports divers
Porte rouleaux

Comptoir d’accueil
Caisse

Fixation signalétique
Portillon et rambarde

Salon d’accueil
Portique technique
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Prétendre augmenter votre chiffre d’affaires de
20% serait prendre un risque. Pourtant, nos clients
vous le diront, c’est parfois bien plus.
Clarté, Circulation efficace, Propreté, Signalétique
adaptée, Étiquetage, Implantations, Révision du
catalogue, Écoulement, Promo...

Jeff’top fait de votre
espace de vente, le
vendeur
supplémentaire dont
vous avez besoin.

Avec Jeff’top, vous
allez découvrir l’avant
et l’après.
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Suivi d’Évolution
et Gestion des

saisonalités

Pour être vraiment efficace une
surface doit s’adapter aux saisons
d’achats. Jeff’top suit votre surface et
intervient selon un plan d’animation
conçu selon votre marché.

Généralité
• Analyse des ventes
• PLV-Signalétique
• Réagencement

Suivi
• Procédures de suivi
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Jeff’Top, chaque année, c’est :
30 à 60 magasins gérés en réagencement
+ de 10 magasins suivis individuellement
2 à 5 créations de magasins
5 salons
5 recrutements de responsables surface de vente
+ de 60 personnes formées aux techniques
d’amélioration des ventes

Agencement    Réaménagement    PLV    Signalétique
P r é s e n t o i r s     A n a l y s e  d e s  v e n t e s     S u i v i
Formation des  vendeurs     Aide au recrutement
M a g a s i n     S a l o n     S t a n d     É q u i p e m e n t
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ty
.fr

tél/fax 05 56 67 17 66 - mob 06 61 77 74 61
Agencement magasins et stands - Prestations, équipements et formations


